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PERMANENTER SERVICE: Rote Couch bei Hugendubel in Berlin — zum Lesen und zum Horen

Einladung zum Verweilen

Ganter mit I[deen
fur Sitzmobel

em Kunden einen Platz anbieten — in
den meisten Buchhandlungen gehdrt
das ldangst zum Standard. Fiir Hugendu-
bel in Berlin hat die Ladenbau Ganter
GmbH aus Schramberg Sitzmobel der be-

Ins rechte Licht geriickt

Trend natur mit MAbeln
fur Nonbooks

ass Nonbooks nicht nur zur Deko

taugen, sondern auch ein eintragli-
ches Geschift werden konnen, haben
viele Buchhéndler ldngst erkannt. Die
Buchhandlung Kiederer in Stuttgart
zum Beispiel fiihrt neben Biichern ein
umfassendes Sortiment an Mineralien,
Kunsthandwerk und Musikinstrumen-
ten, das inzwischen einen Umsatzanteil
von rund 65 Prozent ausmacht.

Fiir die Einrichtung bei Kiederer
zeichnet die Firma Trend natur ver-
antwortlich. ,,Wichtig ist, dass hoch-
wertige Zusatzverkdufe nicht in billig
erscheinenden Vitrinen oder wacke-
ligen Priasentationsmobel angeboten
werden®, erklédrt Vertriebsleiter Do-
minikus Gehrigk. Ein edler Stein oder
ein Schmuckstiick komme auf einer
Glasplatte mehr zur Geltung als auf

sonderen Art angefertigt: Das vom Ar-
chitekturbiiro Stoter, Tillmann + Kaiser
aus Miinchen entwickelte rote Mittelmo-
bel ist bequem und vermittelt eine frohli-
che Stimmung.

,.Kein loses Dazustellen von Stiihlen*
solle signalisiert werden, sondern die ,.fes-
te Verankerung dieser Leistung im Ge-
schift, ein permanenter, ernst gemeinter
Service®, erklidrt Ganter-Vertriebsleiter
Karl Holzer.

EDEL INSZENIERT: Nonbooks machen bei
Kiederer in Stuttgart 65 Prozent des Umsatzes aus

Die Materialien fiir Form und Oberfla-
che seien hoch belastbar und damit lang-
lebig, die Verwendung von Kunstleder
mache die Losung preislich attraktiv.

Die Installation von Sitzmoglichkeiten
kann aber auch Grundaufgaben des Laden-
baus iibernehmen, wie das zweite Beispiel
zeigt: Die Sitzgruppe gliedert den Raum,
fiihrt von einem (Fach-) Bereich in den an-
deren und wird in der Horbuch-Abteilung
mit technischen Geréten kombiniert.

oder hinter einer Acrylglasscheibe.
,Der Reflexionsgrad und die Trans-
parenz ist bei Glas hoher®, so Gehrigk,
,,was sich spiter bei der Beleuchtung
stark bemerkbar macht.* Er empfiehlt
auBerdem eine Echtholzoberfliche
,.,mit Charakter*, wenn es um die Pri-
sentation von Mineralien oder hand-
werklicher Kunst geht.

Und was die Beleuchtung angeht:
,Halogenlicht bringt eine wesentlich
hohere Brillanz auf dem Verkaufs-
stiick als eine normale Gliihbirne. Ak-
zente konnen leicht mit farbigem
Halogenlicht erzielt werden, hierzu
tauscht man einfach die Lampe aus.*
Leuchtstofflampen hingegen konn-
ten gut in Vitrinen eingesetzt werden,
die mehrere Einzelstiicke an Biichern
hervorheben sollen. Zudem sei die
Wirmeentwicklung und der Betriebs-
kostenanteil wesentlich geringer.

Vitrinen bietet Trend natur als
Mittelraumvitrine mit Glastiiren auf
zwei Seiten oder als Wandyvitrine fiir
die einseitige Nutzung an.
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